toute la France, ou, au contraire, a n'effectuer
des prestations qu’avec ses propres troupes. . ».
Selon Claude Brian, la valeur des entreprises
du secteur est, en général, comprise entre
20 % et 50 % d'un chiffre d’affaires, hors ré-
sorerie, et bien sur liée au résultat net. «La
vérité dans cette fourchette, apparait au
moment de la transaction. Pour la finaliser, il
Jaut que le vendeur et U'acheteur aient compris
de quot il est réellement question. Le vendeur
veut towjours cher de son enfreprise par nature :
il doit aussi reconnaitre ses éventuelles faibles-

donneront towjours sa chance a un
Journisseur local de taille moyenne
qu'tls connaissenl person-
nellerment »

Et le spécialiste de
conclure : «L'avenir
n'est done pas écril mais
se construit el c'est l'in-
térét du meétier de

conseil en cession
que d'y contri-
buer» H. H.




